Att salja med Areal

En vagledning infor din forsajlning



Att salja med Areal

Forséaljningen av en gard involverar ofta stora belopp och mycket kanslor. Det handlar om att

fa ut ratt pris men i hog grad ocksa om att hitta ratt kopare. Har presenteras Areals sdljprocess
och tips pa vad man behover tdnka pa. En gardsforséljning involverar bade privatekonomiska,
foretagsekonomiska, juridiska och inte minst kdnslomaéssiga faktorer. Darfor ar valet av méklare
kanske din viktigaste uppgift som saljare. Ta giarna in offerter, jamfor och diskutera hur
forsaljningen bor genomforas.

Fundera pa och framfér dina egna énskemal och férvantningar kring din forsaljning. Vanliga
funderingar ar fastighetens varde, hur marknaden ser ut, vilken tidpunkt man ska sdlja och
ekonomiska konsekvenser. Mdklaren som du valt kommer hjdlpa dig i alla delar av forsdljningen
fran forberedelsen till slutmalet.

Med ratt forberedelser och ratt handlaggning gar processen smidigt och lamnar alla parter
nojda. Har presenteras alla steg i var saljprocess.

Om Areal

Alla pa Areal star stadigt med fotterna i myllan och &r utbildade inom jord och skog. Utover
fastighetsmaiklare, maklarassistenter och auktoriserade redovisningskonsulter ar vi allt fran
agronomer och lantmadstare till skogsmadstare, jagmastare, skogstekniker och skogsingenjorer.
De allra flesta av oss har egen gard.

Areal har sedan starten formedlat tusentals jord- och skogsbruksfastigheter. For varje
fastighet vi formedlat och varje kund vi samverkat med har vi skapat nya erfarenheter, fatt
djupare insikt och lart oss mer. Pa sa satt har vi 6ver aren byggt upp en gedigen kunskap om hur
man hittar den ratta vagen till en lyckad fastighetsaffar. Dessutom vet vi hur man pa béasta satt
tar hand om ekonomin i ett jord- eller skogsbruksforetag.

Vi delar giarna med oss av var kunskap och vi gor det alltid med storsta tankbara
engagemang. Precis som du har vi ett brinnande intresse for jord- och skogsbruk, jakt, fiske,
byggnader och kulturhistoria.

Nar du vander dig till Areal kan du vara sédker pa att din forfragan behandlas med respekt
och diskretion. Vart arbete bygger pa 6msesidigt fortroende och ingenting blir offentligt forran

du gett klartecken. Det blir inte heller nagon kostnad forrdn du ger oss ett uppdrag.

Vi finns 6ver hela Sverige och férutom fastighetsformedling erbjuder vi radgivning i form av
vardering, generationsviéxling, deklaration, ekonomisk radgivning med mera.

Valkommen till oss!



Areals saljprocess - fran start till mal

] Dina forberedelser
Nér du bestéamt dig for att sélja, forbered genom att plocka fram information och handlingar som berdr din
fastighet. Det ar viktigt att maklaren far en helhetsbild av din fastighet och framdéver, att spekulanterna far en tydlig
bild av vad som erbjuds. Ju battre underlaget ar, desto smidigare forsaljningsprocess och desto mindre diskussion
och krangel efterat. Fundera 6ver gardens skick. Allt handlar om att presentera garden pa basta mojliga sett. Det
kan ge stor utvéaxling att roja, stada eller genomféra forbattringar, vilket i manga fall &nda ska ske innan tilltradet.

2 Ett forsta mote
Du och maklaren gar igenom din fastighet och tittar pa en anpassad séljprocess for just din gard. Méklaren ger svar
pa alla dina fragor och funderingar. Efter det far du en offert som innehéller férslag om utgangspris, tidplan, villkor
och arvode. Om du valjer att sélja din fastighet med oss gar vi igenom ett skriftligt uppdragsavtal som, efter ditt
undertecknande, bekraftar att du ger oss formedlingsuppdraget for din fastighet.

3 Beskrivning och fotografering
Vi vill visa upp din fastighet pa basta séatt. En fastighetsbeskrivning sammanstalls innehallande en séljande text
med korrekta fakta, kartor och bilagor. Att visa din mark och dess byggnader i bilder &r viktigt och skapar en helhet.
Ofta finns en historik kring gardar som vi garna lyfter fram, nagot som gor din fastighet unik. Med text, bild och
ibland aven film formger vi ett attraktivt prospekt och annonsmaterial. Allt for att din fastighet ska visas upp pa
basta satt.

4 Marknadsforing

Vi anpassar var marknadsforing i kanaler dér vi nar ratt kopare. Fastighetens egenskaper avgor oftast var den
bor exponeras. Det kan vara att ga ut brett, direkt riktat till en specifik malgrupp eller en kombination av de bada.
Hér spelar maklarens erfarenhet och skicklighet en stor roll. Vanliga kanaler for annonsering via Hemnet, var
hemsida, sociala medier, annonsering i dags- och fackpress, riktade utskick samt direktkontakt via vart breda
spekulantregister och kontaktnat.

5 Visning
Man kan ha en 6ppen visning vid en eller flera tidpunkter da intresserade spekulanter, som anmalt sig, kan komma
och titta pa garden. Fordelen for dig som séljare ar att visningarna koncentreras till ett fatal tillfallen. Ett alternativ
ar enskilda visningar vilket innebar att spekulanterna, enskilt eller i mindre grupper, visas runt av maklaren. Vid
forsaljning av mark utan byggnader erbjuds spekulanter vanligtvis att besikta marken pa egen hand alternativt enligt
Overenskommelse med maklaren.

(b Budgivning
Gardsforsaljningar har ofta en sista anbudsdag. Det innebar i praktiken att méaklaren inte kommunicerar ut det
hogsta budet till budgivarna forrdn den sista anbudsdagen passerat. Efter sista anbudsdag foljer i normala fall en
prisférhandling eller budgivning mellan de som inkommit med bud. Du véljer om pagaende budgivning ska visas
offentligt eller inte. Budgivningen kan vara sluten eller 6ppen.

7 Kontrakt

Efter avslutad budgivning uppréttas 6verlatelsehandlingar genom att skriva ett avtal som fangar in de villkor som
galler for den specifika affaren. Koparen betalar vanligtvis en handpenning pa 10 % av kopeskillingen.

8 Tilltrade
Eventuella intdkter och kostnader regleras mellan parterna. Den slutliga betalningen genomférs och
tilltradeshandlingar undertecknas. Nu &r 6verlatelsen klar och fastigheten Gvergar till en ny dgare som kan soka
lagfart eller fastighetsreglera tillkopet till en narliggande, befintligt 4gd, fastighet.



Areal finns 6ver hela Sverige och hjdlper dig som
saljer, koper eller ager jord och skog.

areal.se | info@areal.se



